RENESIM

Fine Jewellery

Fine Jewellery for real people

Mit exzellentem Service, hoher Authentizitat und einem jungen und unkonventionellen Teamspirit
revolutionieren wir die verstaubte Schmuckbranche. Wir setzten mit Fairness, Nachhaltigkeit und
Leidenschaft an der Goldschmiedekunst bewusst ein Zeichen gegen die fortschreitende Kommerzialisierung
des Schmuckhandwerks und unterstitzen junge, aufstrebende Designer.

Junior Luxury Online Sales Manager

Deine Aufgaben:

Du bist Teil unseres ambitionierten Sales-/Purchasing Teams mit flachen Hierarchien.
Du tragst dazu bei den Fine Jewellery Bereich zu revolutionieren.

Du bist hautnah bei der Kreation individueller Schmuckstticke mit fachlicher und asthetischer
Beratung dabei.

Du Ubernimmst anspruchsvolle Kunden selbstverantwortlich und begleitest sie im Kaufprozess

Du kaufst Diamanten und Edelsteine ein, fuhrst Verkaufsverhandlungen mit internationalen
Geschaftspartnern und bist im engen Kontakt mit Goldschmieden.

Du bist bei der Kollektionsauswahl, Entwicklung von neuen Designs und Akguise von
Schmuckdesignern involviert.

Benefits:

Entwicklungs- und Aufstiegschancen innerhalb eines wachsenden Start-ups

Hands-On Mitarbeit an der Firmenentwicklung

Attraktives Gehaltspacket

Regelmarige Trainings, Workshops & Schulungen

Lockere Arbeitsatmosphare in einem kreatives Loftblro in bester Innenstadtlage Minchens

Umfassender Einblick in das Multi-Channel Konzept und den Start-up Spirit

Deine Qualifikation:

Du kannst Dich fur hochwertige Produkte begeistern und hast eine Affinitat zu schénen Dingen.
Du hast eine offene Art und kommunizieren gerne auf verschiedenen Channels.
Motivation, Teamspirit und Verlasslichkeit zeichnen Dich aus

Du verflgst Uber ein abgeschlossenes Studium, eine vergleichbare Ausbildung, sowie erste
praktische Erfahrungen

Sehr gute Sprachkenntnisse in Wort und Schrift (Deutsch und Englisch)
EDV-Kenntnisse von MS Office-Anwendungen sind erforderlich

Verflugbarkeit ab sofort

Du mdchtest Teil der Schmuckrevolution sein? Dann bewirbt Dich jetzt!

Wir freuen uns auf Deinen CV mit Bild per E-Mail und ein kurzes, aber aussagekraftiges Statement, warum
gerade Du als Nachste/r bei uns an Bord kommen solltest!

Kontakt:

join@renesim.com, Tel.: 089-1222893-33, www.renesim.com



